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Prehlásenie o dôvernosti dokumentu: Podnikateľský zámer je duševným vlastníctvom autora. Informácie 

a údaje v ňom obsiahnuté sú dôverné a majú charakter obchodného tajomstva. Reprodukcia zámeru alebo 

jeho častí tretím osobám je bez predchádzajúceho písomného súhlasu autora striktne zakázaná okrem 

všetkých potrebných úkonov spojených v súvislosti s procesom vyhodnotenia podnikateľských zámerov a 

realizáciou  ocenenia v súťaži „Stredoškolský podnikateľský zámer 2015“ a to vyhlasovateľom súťaže - 

Žilinským samosprávnym krajom a nim poverenými osobami.                      



Prihlasovací formulár  

 

Kontaktné údaje súťažiaceho: 

Meno a priezvisko: Jana Kazimierová 

Adresa: Hruštín, Lán 672, 029 52 

Kontakt: 

 Telefón:0904 899 314 

 E-mail: jaja3366 @azet.sk 

Škola: Stredná odborná škola obchodu a služieb Dolný Kubín 

Kontaktný pedagóg: Ing. Miloš Kubáň 

Názov podnikateľského zámeru: MIRROR-BOARD s.r.o 

História zámeru:  

Táto myšlienka ma napadla pri vykonávaní domácich prác, konkrétne pri 

žehlení. Vzhľadom na to, že bývam so súrodencom a rodičmi v dvojizbovom byte, 

máme málo úložného priestoru. Po konzultácii s bratom som mala predbežný návrh na 

výrobu produktu, ktorý sme upravili po dohode o spoločnom podnikaní. Každý z nás do 

návrhu prispel pár dobrými nápadmi. Táto myšlienka má pomôcť ušetriť priestor aj 

iným ľuďom, ktorý bývajú taktiež v stiesnených priestoroch.  

 

Vyjadrenie pedagóga/ referencie: 

 

Žiačka pracovala samostatne, pričom pravidelne konzultovala so mnou z jej 

strany problémové veci v rámci zámeru. Zámer  má inovatívny nápad a ocenia ho 

hlavne domácnosti v menších bytových jednotkách, ale i tam kde potrebujú šetriť 

miesto na uloženie vecí. Podnikateľský zámer bol vypracovaný podľa zadanej štruktúry 

a rozsahu podnikateľského zámeru vyhlasovateľom súťaže a v rámci predmetu 

Podnikanie v cestovnom ruchu.  



 

1. Popis zámeru 

Môj produkt je praktická pomôcka do domácnosti – dve veci v jednom produkte 

(zrkadlo a žehliaca doska) s hlavným účelom šetrenia úložných priestorov 

a jednoduchej manipulácie. Novému produktu som dala názov MIRRORBOARD 

a obdobne sa bude volať aj naša spoločnosť. MIRRORBOARD je vyrobený zo 

žehliacej dosky, rámu, zrkadla, kovových častí a protišmykových koliesok. Táto 

myšlienka ma napadla pri vykonávaní domácich prác, konkrétne pri žehlení. 

Vzhľadom na to, že bývam so súrodencom a rodičmi v dvojizbovom byte, máme málo 

úložného priestoru, preto sa dá žehliaca doska skladovať ako zrkadlo. Rozhodnutie 

podnikať v tejto oblasti vyplynulo z toho, že vidím potenciál v tomto produkte 

a myslím si, že bude po ňom veľký dopyt. Veľkými výhodami produktu je váha, ľahká 

manipulácia, skladovanie  a mnoho iných.  

 

2. Charakteristika spoločnosti a manažment 

    Spoločnosť MIRRORBOARD, s.r.o plánujem založiť do  konca marca 2015 

spolu so svojim bratom a hlavným predmetom mojej činnosti bude výroba a predaj 

produktu mirror-board. Výroba sa uskutoční v novopostavenej budove v Dolnom 

Kubíne rovnako ako jeho predaj, ktorá by mala byť voľná na prenájom.  

a.) Identifikačné údaje 

Obchodné meno:  MIRROR-BOARD, s.r.o 

Právna forma:      spoločnosť s ručením obmedzeným 

Sídlo:     M.R. Štefánika 14, 112 22 Dolný Kubín, Slovenská                  

republika  

Dátum vzniku:     marec 2015 

Hlavný predmet činnosti: výroba a predaj  

b.) Spoločníci a vlastníci  

Tab. č. 1: Majetkové podiely spoločníkov 

Spoločník  Vklady spoločníkov v € Majetkový podiel v % 

Milan Kazimier Hlavná 57, Hruštín  25 000 € 50% 

Jana Kazmierová Hlavná 57, 123 54Hruštín              25 000 € 50% 

Spolu základné imanie 50 000 € 100% 

 



 

3. Chatakteristika produktu  

Mirror-board - žehliaca doska a zrkadlo v jednom, je výbornou pomôckou pre dámy 

ako aj pánov. Ľahko skladovateľný a využiteľný produkt napomáha žienkam domácim 

v prípade kopy pokrčeného prádla ale aj v situácii, keď sa chcú pokochať svojou krásou 

od hora až na dol.  

a.) Opis produktu 

Mirror-board pozostáva z dvoch častí: 1. Pevná/vrchná časť- z jednej strany 

vyhrievaná žehliaca plocha s extra bavlneným poťahom v rôznych farbách, vyhrievacou 

a fúkacou funkciou, plochou 120 x 50 cm a stabilným silikónovým rámom a z druhej 

strany rovinné zrkadlo s rovnakou plochou a rámom ako žehliaca plocha. 

2. Stojanová/spodná časť- stojanová časť s počtom ôsmych nastaviteľný výšok 

v prípade žehliacej dosky, kovová konštrukcia so silikónovým povrchom, vysúvacie 

kolieska pre jednoduchú manipuláciu a pogumované, protišmykové nožičky. 

                                                      Obr. č. 1: Mirror-board 

 

b.) Technologický postup výroby:  

o Vypracovanie grafického návrhu 

o Výber a nákup materiálu 

o Kontrola materiálu 

o Úprava materiálu 

o Pripravenie a pospájanie jednotlivých  častí do seba 

o Posledné detailné úpravy 

o Kontrola výrobku 

o Expedícia výrobku 



 

c.) Dovoz materiálu: 

o  Drevo- píla Vasiľov 

o  Silikón- Stavebniny HANKO Dolný Kubín 

o  Šróby, skrutky, protišmykové kolieska- STAMAR 

stavebniny Hruštín 

o  Zrkadlá- SKLENÁRSTVO  A RÁMOVANIE 

OBRAZOV - Zdenko Kysel Dolný Kubín 

o  Poťahy-  Michaliga Štefan- Breza 

4. Zakladateľský rozpočet 

Tab .č. 2: Plánovaný výkaz ziskov a strát na roky 2015-2017 

Položka/Rok   2015 2016 2017 

Tržby         

Tržby z predaja obchodného tovaru 153 985 € 237 576 € 290 371 € 

Náklady 

Priemerné 

mesačné náklady 
      

Osobné náklady za zamestnancov   39 600 € 40 392 € 41 200 € 

Náklady na obstaranie predaného 

tovaru   93 786 € 147 592 € 182 159 € 

Nákup drobného majetku-

neodpisovaného (prvý rok údaj zo 
zakl. rozpočtu) 30 € 6 800 € 367 € 371 € 

Nájomné 400 € 4 000 € 4 896 € 4 944 € 

Energie 120 € 1 200 € 1 469 € 1 483 € 

Poštovné, internet, telefón 40 € 400 € 490 € 494 € 

Pohonné hmoty 300 € 3 000 € 3 672 € 3 708 € 

Poistenie automobilu 100 € 1 000 € 1 224 € 1 236 € 

Nákup služieb 130 € 1 300 € 1 591 € 1 607 € 

Ostatné 300 € 3 000 € 3 672 € 3 708 € 

Odpisy dlhodobého majetku   4 125 € 4 125 € 4 125 € 

Náklady celkom   158 211 € 209 490 € 245 035 € 

     
Výsledok hospodárenia (nezdanený) -4 226 € 28 086 € 45 336 € 

Daň z príjmov 22 %   0 € 6 179 € 9 974 € 

Výsledok hospodárenia po 

zdanení   -4 226 € 21 907 € 35 362 € 

 



 

Tab. č. 3: Zakladateľský rozpočet 

Položka Druh nákladu Počet Jednotková cena Spolu 

Počiatočné investície         

Pracovný stôl jednorazový 2 350,00 € 700,00 € 

Montážna linka – o jednorazový 1 3 500,00 € 3 500,00 € 

Regály jednorazový 4 200,00 € 800,00 € 

Zariadenie a vybavenie jednorazový 1 1 000,00 € 1 000,00 € 

Baliareň jednorazový 1 1 100,00 € 1 100,00 € 

Internetová stránka jednorazový 1 1 200,00 € 1 200,00 € 

Reklamné panely jednorazový 3 400,00 € 1 200,00 € 

Telefón jednorazový 2 50,00 € 100,00 € 

PC jednorazový 1 300,00 € 300,00 € 

Tlačiareň jednorazový 1 200,00 € 200,00 € 

Rekonštrukcia a úpravy priestorov jednorazový 6 800,00 € 4 800,00 € 

Registračná pokladnica a softvér jednorazový 1 1 300,00 € 1 300,00 € 

Auto-o jednorazový 1 13 000,00 € 13 000,00 € 

Počiatočné investície celkom       29 200,00 € 

Bežné prevádzkové náklady         

Peňažná rezerva na rozbeh podnikania vyjadrená v násobkoch mesačných prevádzkových nákladov 3 

Mesačné nájomné pravidelný mesačný 3 400,00 € 1 200,00 € 

Mesačné energie pravidelný mesačný 3 120,00 € 360,00 € 

Poštovné, internet, telefón pravidelný mesačný 3 40,00 € 120,00 € 

Pohonné hmoty iné 3 300,00 € 900,00 € 

Poistenie   1 100,00 € 100,00 € 

Nákup služieb pravidelný mesačný 3 130,00 € 390,00 € 

Ostatné pravidelný mesačný 3 300,00 € 900,00 € 

Osobné náklady zamestnancov iné 3 1 100,00 € 9 900,00 € 

Počiatočné prevádzkové náklady       13 870,00 € 

Celková potreba kapitálu po zaokrúhlení     43 100,00 € 

  
   

  

Zdroje financovania počiatočnej fázy podnikania     Objem v Eur 

Vlastné zdroje       43 100,00 € 

Cudzie zdroje       0,00 € 

 

 

Tab. č. 4: Plán príjmov na roky 2015-2017 

Plán príjmov 
  

SPOLU 
2015 

SPOLU 
2016 

SPOLU 
2017 

Plánované priemerné denné tržby   700 € 900 € 1 100 € 

Počet pracovných dní v mesiaci   220 264 264 

Predpokladané predané priemer. denné množstvo   7 9 11 

Plánované ročné tržby   153 985 € 237 576 € 290 371 € 

 



 

Cenotvorba - mirror-board bez DPH 

Zrkadlo 28,00 € 

Stojan a upevnenie 7,00 € 

Protišmykové nôžky 8,00 € 

Poťah 3,00 € 

Žehliaca doska 7,00 € 

Šróby, silikón 0,80 € 

Rám 4,00 € 

Bublinková fólia, krabica 0,60 € 

straty 5% (nepredané, nepodarky) 2,50 € 

Náklady 60,90 € 

Predajná cena 99,99 € 

 

5. Marketingový mix 

Produkt bude predávaný v zrekonštruovanej a novootvorenej predajni spojenou 

s výrobnou halou v centre Dolného Kubína. Zákazníkom bude poskytnutý dovoz tovaru 

zabaleného v ochrannej fólii a krabici priamo domov ako aj jeho zmontovanie. 

Samozrejme budú poskytované aj doplnkové služby, ako je predaj doplnkového 

sortimentu ( náhradné diely- protišmykové  kolieska, poťahy, ako aj predaj menších 

zrkadiel ). Zákazníkom bude poskytnutý dovoz tovaru zabaleného v ochrannej fólii 

a krabici priamo domov ako aj jeho montáž. Tieto služby budú zahrnuté v cene. 

Cenová politika bude určovaná podľa takzvanej šľahačkovej politiky. 

Propagácia bude zameraná hlavne na formu akciových prípadne vernostných 

balíčkov a to hlavne pri zakúpení nášho výrobku v prvých dvanástich mesiacoch od 

otvorenia prevádzky. Ďalej by to bolo formou usporiadania prezentácie priamo 

v predajni v deň jej otvorenia. 

Distribúciu plánujeme v podobe oboznamovania potenciálnych zákazníkov 

o našom tovare formou osobného kontaktu tvárou v tvár, keď by sme im na rôznych 

miestach v okolí Dolného Kubína ponúkali letáky, prípadne odpovedali na otázky.  

SWOT analýza 

 

Silné stránky 

 Bezkonkurenčnosť 

 Dostupnosť 

 Cena 

 Reklama 

 

 

Slabé stránky 

 Novinka na trhu 

 Neznalosť potenciálnych 

zákazníkov  

Príležitosti 

 Zlepšovanie produktu 

 Vývoz tovaru do zahraničia  

 Vybudovanie viacerých 

prevádzok       

Ohrozenia 

 Možná konkurencia  

 Hrozba ukončenia nájomnej 

zmluvy  

 Nižší dopyt než sme plánovali  


